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6 BEDARFSORIENTIERTE BLÖCKE

130 Unterrichtseinheiten à 45min

Durchführungszeiten individuell 
vereinbar

MO – FR 08.00 – 22.00 Uhr
auch  SA 08.00 – 22.00 Uhr
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COACHING  
FÜR
EXISTENZ-
GRÜNDER

fokussiert. digital. umsetzungsorientiert.
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Gründungsberaterin

+49 (0) 178 521 98 21
yasmin.correus@pluscoaching.eu

FÖRDERFÄHIG DURCH EINEN AVGS

der Agentur für Arbeit nach § 45 ,[1], 4 
SGB III

RESULTATE

Ihre Gründungsstrategie I 
KODE®-Kompetenzdiagnose und 

-entwicklung I Businessplan I 
Elevator Pitch → „Überzeugen in 60sec“ I 

Netzwerk zu Firmen und erfahrenen 
Gründungsberatern…

DIGITAL UND IN ECHTZEIT

Teilnahme bundesweit möglich

100% FÖRDERFÄHIG  

DURCH EINEN AVGS 



INHALTE 3: UNTERNEHMENS-

STRATEGIE

20 UE

Vision und Ziele I EFQM Modell I Produkt-
und Preispolitik I Kommunikations- und 
Distributionspolitik I Aktive Mitglied-
schaften und Interessensvereinigungen I 
Planung der Umsetzungsschritte

INHALTE 4: FINANZPLANUNG &

RISIKOMANAGEMENT

26 UE

Kapitalbedarf und Quellen I Kosten- und 
Umsatzplanung I Liquiditätsplanung I
Rentabilitätsvorschau I Finanzierung und 
Banken I Businessplan I Fördermittel-
recherche

INHALTE 5: MARKETING

30 UE

Marketingkanäle I Kooperations-
management I Affiliate-Management I 
Suchmaschinenmarketing (SEO, SEA) I 
Social-Media-Kanäle I Direktmarketing I 
Websiten-Gestaltung 

INHALTE 6: ZEITMANAGEMENT &

GRÜNDUNGSVORBEREITUNG

14 UE

Grundprinzipien eines effektiven Zeit-
managements I Zeitfresser und Stress-
faktoren I Kommunikationsregeln I
Agiles Mail-Management I Organisation   
und Buchhaltung 

100% FÖRDERFÄHIG DURCH 

EINEN AKTIVIERUNGS- UND 
VERMITTLUNGSGUTSCHEIN

FRAGEN SIE GERNE BEI UNS NACH. 

+ 49 (0) 561 503 308 96 
info@pluscoaching.eu

INHALTE 1: POTENZIALANALYSE

20 UE

KODE® Kompetenzdiagnose und –
entwicklung I Fachliche und persönliche 
Anforderungen I Personalressourcen und 
Outsourcing I Weiterbildung und 
Zuschüsse 

INHALTE 2: MARKTANALYSE

20 UE

Methoden der Informationsgewinnung I 
Rechtliche Rahmenbedingungen I 
Branchenanalyse I Potentialanalyse des 
Zielmarktes I Zielgruppenanalyse und -
trends der Zukunft I Vertriebsanalyse 


